CAPITULO VII

LA COMPOSICION DE UN ENSAYO
BASADO EN ARGUMENTOS

A. Explorar la cuestion

Pasamos ahora de escribir argumentos cor-
tos a escribir argumentos mas largos; de argu-
mentos en un parrafo a argumentos en un ensa-
yo. Un ensayo basado en argumentos es, a me-
nudo, una elaboracién de un argumento corto, o
de una serie de argumentos cortos vinculados
entre si por una construccion mas extensa. Pero
el proceso de pensar y de «proyectar» un ensayo
basado en argumentos lo hace muy diferente a
un argumento corto.

Los proximos tres capitulos corresponden a
los tres pasos de escribir un ensayo basado en
argumentos. El capitulo VII trata sobre «Explo-
rar la cuestion», el capitulo VIII expone los «Pun-
tos principales de un ensayo basado en argumen-
tos», y el capitulo IX versa sobre como efectiva-
mente se «Escribe un ensayo». Las reglas en estos
capitulos son senialadas mediante A, B oC.
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En la Introduccién se distinguié entre dos
usos principales de los argumentos: para inda-
gar sobre los méritos de una tesis, y para defen-
der una tesis una vez que la indagacion ha dado
sus frutos. El primer paso es la indagacion.
Antes de que usted pueda escribir un ensayo
basado en argumentos, debe explorar la cues-
tion y considerar las diversas posiciones por si

mismo.

A.1. Explore los argumentos sobre todos
los aspectos de la cuestion

Algunas personas en los Estados Unidos han
propuesto un «programa de vales» para las es-
cuelas primarias y secundarias. Segun este pro-
grama, los impuestos que hasta ahora van al sis-
tema de escuelas publicas serian divididos en
partes iguales entre los padres de los nifios en
forma de «vales», que podrian transferir a las
escuelas de su eleccion, incluyendo las privadas
y religiosas. El Gobierno regularia la idoneidad
de las escuelas para asegurar que todas ellas
satisfagan el nivel minimo, pero las personas
tendrian libertad para escoger cualquier escuela
que desearan siempre que ésta satisfaga los
niveles minimos.

Suponga que se le asigna como tema de un
ensayo basado en argumentos este programa de
vales. INo comience escribiendo algiin argumen-
to en favor de la primera opinién que se le ocu-
rra. Su tarea no consiste en dar cuenta de la pri-
mera opinién que se le ocurra. Su tarea es dar
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una opinion bien informada que pueda ser
defendida con argumentos sélidos. Y esto re-
quiere tiempo.

Primero, informese acerca de cuales son los
argumentos que son considerados mas fuertes
para cada una de las tesis posibles. Lea articulos
y hable con personas con diferentes puntos de
vista.

El argumento mas fuerte en favor de la tesis
pro vale es, probablemente, el de «a libertad de
eleccion». El programa de vales, se afirma, con-
duciria a una gama mucho mas amplia de escue-
las alternativas de la que ahora existe, y no pena-
lizada a los padres por escoger una de ellas en
detrimento de las otras (como lo hace el sistema
actual, ya que todos deben pagar impuestos para
mantener las escuelas publicas, incluso si sus
hijos no asisten a ellas). El principal argumento
en contra de los vales parece ser que las escuelas
publicas reflejan el mundo real: tenemos que
aprender a vivir con, y apreciar a, las personas
qQuU€ no son como nosotros, y con quienes, pro-
bablemente, elegiriamos no ir a la escuela si
pudiéramos hacerlo. Las escuelas publicas, se
afirma, hacen ciudadanos democraticos.

Explorando la cuestion encontrara argu-
mentos en favor y en contra de estas afirmacio-
nes. Comenzara también a formular argumen-
tos propios. Valore estos argumentos usando las
reglas de los capitulos I-VI. Ensaye diferentes
formas de argumentos, formule el mejor argu-
mento que pueda en favor de cada tesis, y luego

critique estos argumentos usando nuestras
reglas.
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Utilice argumentos mediante analogia.
¢Hemos probado algo similar al programa de
vales con anterioridad? Quizas, las universida-
des en competencia, aunque no se mantengan
mediante vales, parecen ofrecer una pluralidad
de tipos de buena educacion, lo que sugiere que
un sistema de escuelas primarias y secundarias
en competencia podria llevar a resultados simi-
lares. Pero asegurese de que éste es un ejemplo
relevantemente similar. En la actualidad, por
ejemplo, muchas universidades se mantienen
mediante impuestos. ¢Podria un sistema sin ins-
tituciones publicas sostenidas con impuestos
ofrecer también una buena educacion a tantas
personas? ¢Conduciria también a poner en con-
tacto a tantas personas diversas?

Puede ser que haya mas similitudes relevan-
tes entre las escuelas bajo el programa de vales y
las actuales escuelas privadas y religiosas. Con
respecto a ello, usted, ademas, necesita algunos
argumentos mediante ejemplos, y/o de autoridad.
¢Cuan buenas son las actuales escuelas privadas
y religiosas comparadas con el sistema de escue-
las publicas? ¢Producen personas que son igual-
mente tolerantes respecto de otras personas?
(¢Como ha sido la situacion en las escuelas pri-
vadas con respecto a la segregacion racial, por
ejemplo?)

Los argumentos deductivos también pueden
ser utiles. Este es un silogismo hipotético:

Si crearamos un programa de vales, las
escuelas competirian por los estudiantes.
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Si las escuelas compiten por los estudiantes,
entonces usaran publicidad y promociones para
animar a los padres a «buscar la mejor ofertanr.

Si los padres son animados a «buscar la
mejor oferta», entonces muchos padres envia-
ran a sus hijos de escuela en escuela.

Si muchos padres envian a sus hijos de
escuela en escuela, muchos nifnos no haran
amistades duraderas o no se sentiran seguros
en su entorno.

Por lo tanto, si creamos un programa de
vales, muchos nifios no haran amistades dura-
deras, ni se sentirdn seguros en su entorno.

Como se sefal6 en la regla 26, a menudo el
silogismo hipotético puede ser usado de esta
manera para explicar las conexiones entre cau-
sas y efectos. También puede ser usado para exa-
minar las posibles conexiones que puede haber

en los casos donde no esta seguro que haya una
conexion.

A.2. Cuestione y defienda las premisas
de cada argumento

Cuando las premisas de un argumento son
discutibles, usted tiene que examinar también
los argumentos que hay en su favor.

Suponga que esta examinando el silogismo
hipotético que acabamos de esbozar. Usted sabe
que es un argumento valido, la conclusiéon se
sigue efectivamente de las premisas. Pero nece-
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sita convencerse también de que las premisas
son verdaderas. Para continuar explorando la
cuestion, entonces, usted debe dar un paso mas,
debe tratar de sugerir argumentos para cual-
quiera de las premisas del argumento que razo-
nablemente pudiera ser cuestionada.

Por ejemplo, un argumento en favor de la
segunda premisa («Si las escuelas compiten por
los estudiantes, entonces usaran publicidad y
promociones para animar a los padres a "buscar
la mejor oferta») podria usar una analogia:

Cuando las tiendas compiten por los clien-
tes, tratan de ofrecer tratos y servicios especia-
les para aparecer mas atractivas que sus compe-
tidoras, y hacen mucha publicidad para atraer
nuevos clientes y recuperar los viejos. Entonces,
las otras tiendas responden con sus tratos espe-
ciales y con su publicidad. Los clientes son
atraidos de una tienda a otra, y entonces vuelta
a comenzar: ellos piensan que pueden alcanzar
el mejor trato «<buscando de nuevo, cada vez, la
mejor ofertar. Sucederia exactamente lo mismo
cuando compitieran las escuelas. Cada escuela
podria hacer publicidad y ofrecer tratos espe-
ciales, y las otras escuelas responderian. Los
padres podrian «ir a buscar la mejor oferta»
exactamente igual como ahora lo hacen los
clientes de las tiendas de comestibles o de los
grandes almacenes.

No todas las afirmaciones necesitan mucha
defensa. La primera premisa del silogismo hipo-
tético («Si creamos un programa de vales, las
escuelas competirian por los estudiantes») es lo
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suficientemente obvia como para afirmarla sin
muchos argumentos: constituye la idea basica
del programa de vales. La segunda premisa, sin
embargo, necesita un argumento, y también lo
necesitaria la cuarta. («Si muchos padres envian
a sus hijos de escuela en escuela, muchos nifos
no haran amistades duraderas o no se sentiran
seguros en su entorno.») A su turno, puede que
usted también tenga que defender algunas de las
premisas de estos argumentos. Con respecto al
argumento en favor de la segunda premisa suge-
rido mas arriba, usted puede ofrecer ejemplos
para mostrar que las tiendas efectivamente ofre-
cen tratos especiales y hacen mucha publicidad
cuando hay una dura competencia.

Cualquier afii niacion que da lugar a dudas
razonables necesita al menos alguna defensa.
Naturalmente, por razones de espacio, muchas
veces tendra que limitar lo que pueda decir.
Cuando hay limitaciones de espacio o de tiempo,
argumente fundamentalmente en favor de sus
afirmaciones mas importantes y/o controverti-
bles. Aun entonces, sin embargo, cite al menos
alguna prueba o autoridad en favor de cualquie-
ra otra afirmacion que permanezca debatible.

I A.3. Revise y reconsidere los argumentos

tal como aparecen

Las reglas A.1 y A.2 esbozan un proceso.
Usted puede tener que tratar con diversas y dife-
rentes conclusiones —incluso conclusiones
opuestas— antes de que encuentre una opinién
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que pueda ser defendida con argumentos fuer-
tes. Aun después de que usted haya decidido la
conclusion que quiere defender, puede que ten-
ga que tratar diversas formas del argumento
antes de que encuentre una que funcione bien.
Con toda probabilidad, su argumento inicial
tendra que ser mejorado. Muchas de las reglas
de los capitulos I-VI ilustran céomo los argumen-
tos cortos deben ser mejorados y ampliados:
anadiendo ejemplos a un argumento mediante
ejemplos (regla 8), citando y explicando la cua-
lificacion de una autoridad (reglas 13 y 14), y asi
sucesivamente. A veces no sera capaz de encon-
trar suficientes ejemplos y, por ello, puede que
tenga que cambiar su enfoque (jo cambiar su
opinion!). A veces puede ir en busca de una
autoridad para sustentar una afirmacion que
quiere hacer, y encontrar Ginicamente que la
mayoria de las autoridades son de la opinion
contraria (probablemente, tenga que cambiar su
opinion), o que las personas mejor informadas
todavia discrepan las unas de las otras (entonces
no podra argumentar por medio de una autori-
dad: recuerde la regla 16).

Tomese su tiempo. (jY otérguese a si mismo
el tiempo que necesita!) Esta es la etapa donde
la revision resulta facil y los experimentos son
baratos. Puede cambiar de opinioén sin rubor
alguno y, en efecto, quizas tenga que hacerlo.
Para algunos autores es la parte mas satisfacto-
ria y creativa de la composicién. Usela bien.
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CAPITULO VIII

LA COMPOSICION DE UN ENSAYO
BASADO EN ARGUMENTOS

B. Los puntos principales de un ensayo

Suponga que ha llegado a una conclusién
que piensa que puede defender adecuadamente.
Ahora necesita organizar su ensayo de tal mane-
ra que trate todo lo que necesita ser tratado, y,
de ese modo, pueda presentar su argumento de
la manera mas eficaz. Saque una hoja grande de
papel y un boligrafo: usted esta listo para prepa-
rar su esquema.

B.1. Explique el problema

Comience por presentar la pregunta que
quiere responder. Luego, expliquela. ¢Por qué es
importante? ¢Qué es lo que depende de la res-
puesta? Si usted esta formulando una propuesta
para acciones o para medidas politicas futuras,
como el programa de vales, comience mostran-
do que en la actualidad tenemos un problema.
¢Por qué otros deberian compartir sus preocu-
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paciones o deberian estar interesados en sus
ideas de cambio? ¢Qué le condujo a usted a inte-
resarse por la cuestion?

Considere su audiencia. Si esta escribiendo
para un periédico o para exponerlo en publico,
su audiencia puede no ser consciente de la cues-
tion, o de la gravedad del problema; su tarea es
hacer que tomen consciencia de ello. Volver a
plantear el problema puede ser 1til aun cuando
ya sea conocido. Contribuye a ubicar su pro-
puesta —gqué problema esta tratando de resol-
ver?—, y puede ayudar a recordar a quienes son
conscientes del problema, pero que posiblemen-
te no habian considerado su importancia. (Si
usted esta escribiendo un ensayo académico, sin
embargo, no trate de volver a plantear la histo-
ria completa del problema. Inférmese acerca de
cuanta informacion de trasfondo espera su pro-
fesor.)

Para justificar su interés por una pregunta o
cuestion particular, puede que necesite apelar a
valores o pautas compartidas. A veces, estas
pautas son simples e incontrovertidas. Si usted
tiene una propuesta acerca de la seguridad del
trafico, probablemente encontrara que sus obje-
tivos son obvios y no controvertidos. A nadie le
gustan los accidentes de trafico. Otros argumen-
tos pueden apelar a pautas compartidas por un
grupo especifico, tales como los codigos de éti-
cas profesionales, o a pautas institucionales,
tales como las pautas sobre la conducta de los
estudiantes que aprueba una escuela. Las pau-
tas pueden apelar a la Constituciéon y a nuestros
ideales politicos compartidos, como la libertad y
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la equidad. Pueden apelar a nuestros valores
morales compartidos, tales como la santidad de
la vida y la importancia de la autonomia y del
desarrollo individual, y a amplios valores socia-
les muy generales como la belleza y la curiosi-
dad intelectual.

B.2. Formule una propuesta
o afirmacion definitiva

Si esta formulando una propuesta, sea espe-
cifico. «Se deberia hacer algo», no es una genui-
na propuesta. Usted no necesita entrar en dema-
siados detalles. «Todos deberian tomar el de-
sayuno», es una propuesta concreta, pero
también es simple. Por otro lado, si quiere argu-
mentar que Estados Unidos deberia establecer
un programa de vales es necesario dar algunos
detalles: explicar la idea basica, como funciona-
rian los pagos, etc. De un modo similar, si esta
haciendo una afirmacion filoséfica, o defen-
diendo su interpretacién de un texto o de un
suceso, exponga, en primer lugar, su afirmacion
o interpretacion de una manera simple. («Dios
existe»; «La guerra civil estadounidense fue cau-
sada fundamentalmente por conflictos econé-
micos»; etc.) Después ofrezca tantos detalles
como sea necesario.

Si su objetivo es, simplemente, evaluar algu-
nos de los argumentos en favor o en contra de
una determinada afirmacién o propuesta, puede
que no esté formulando una propuesta propia o,
n i siquiera, llegando a una decision especifica.
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Por ejemplo, quizas tan sé6lo pueda examinar
una sola linea argumental en una controversia.
Si es asi, diga clara e inmediatamente que eso es
lo que usted se ha propuesto hacer. A veces, su
conclusion puede ser simplemente que los argu-
mentos en favor o en contra de alguna tesis o
propuesta no son concluyentes. jEsta bien! Pero
formule esta clara conclusion inmediatamente.
Comience diciendo: «<En este ensayo, argiiré
que los argumentos en favor de X no son con-
cluyentes.» De otra manera, jsera su ensayo el
que parecera no concluyente!

B.3. Desarrolle sus argumentos
de un modo completo

Una vez que haya aclarado la importancia de
la cuestion que esta tratando, y una vez que
haya decidido qué es exactamente lo que se pro-
pone hacer en su trabajo, esta en condiciones de
desarrollar su argumento principal.

Planificar es importante. Su trabajo tiene
limites: no cerque mas tierra de la que pueda
arar. Un argumento bien desarrollado es mejor
que tres argumentos tan s6lo esbozados. No use
cualquier argumento que considere que favore-
ce su tesis: seria como preferir diez cubos muy
agujereados a uno bien sellado. (Ademas, jdife-
rentes argumentos pueden no siempre ser com-
patibles!) Concéntrese en uno o dos de los mejo-
res.

Si hace una propuesta, tiene que mostrar
que resolvera el problema con el cual comenzé.
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A veces, presentar con exactitud la propuesta
resulta suficiente. Si el problema es que su
salud sufre porque usted no toma un desayuno
completo, entonces tomar un desayuno comple-
to es la solucion obvia. Sin embargo, si su pro-
puesta es que Estados Unidos instituya un
programa de vales, entonces sera necesaria una
argumentacion cuidadosa. Usted tiene que
mostrar que un programa de vales realmente
fomentaria la libertad de eleccién, que habria
una serie de escuelas disponibles, y que estas
escuelas serian claramente mejores que las
actuales. Tendra que argumentar acerca de cau-
sas y efectos, mediante ejemplos, etc., y valdran
las reglas expuestas en los capitulos anteriores.
Use los argumentos que comenz6 a desarrollar
en el capitulo VII.

Si arguye en favor de una afirmacion filoso-
fica, éste es el lugar para desarrollar su(s) prin-
cipal(es) argumento(s). Si arguye en favor de su
interpretacion de un texto o suceso, éste es el
lugar para explicar los detalles de ese texto o
suceso, y para explicar su interpretacion deteni-
damente. Si su ensayo es una valoraciéon de
algunos de los argumentos en una controversia,
explique aquellos argumentos y las razones de
su evaluacion. Una vez mas, recuerde las reglas
de los capitulos anteriores. Si fundamenta una
afirmacion en un argumento mediante ejem-
plos, asegurese de que tiene un numero sufi-
ciente de ejemplos, de que son representativos,
etc. Si usa una forma deductiva, asegurese de
que es valida y de que cualquier premisa cues-
tionable también es defendida.
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B.4. Examine las objeciones

Anticipese a preguntas escépticas. ¢No es de-
masiado cara su propuesta? ¢No tardara dema-
siado? ¢Ha sido probada con anterioridad?
¢Puede conseguir gente para llevarla a cabo? Si
su propuesta sera dificil de implementar, admi-
talo; y arguya que intentarlo igual merece la
pena.

La mayoria de las propuestas no tienen un
solo efecto, sino muchos. Usted tiene que exa-
minar qué &mw<m:§\&z puede tener su propuesta.
Anticipese a las desventajas que otros puedan
enarbolar como objeciones, saquelas a colacién
usted mismo y respondalas. Argumente que las
ventajas superan a las desventajas (y asegurese,
una vez que las ha analizado, de que realmente
lo hacen). Es verdad, el programa de vales pue-
de hacer a las escuelas menos estables, pero esto
puede parecer un pequeno precio a pagar por
hacerlas mas receptivas a los deseos de los
padres y de la comunidad. También puede argu-
mentar que algunas posibles desventajas no se
daran en la practica. Quizas las escuelas no se
haran inestables, después de todo (aqui, use un
argumento por analogia), las empresas no se
desestabilizan cuando tienen que responder a
los cambios de las preferencias de los clientes.

Anticipese a las objeciones a su afirmacién o
interpretacion. Si escribe un trabajo académico,
busque las criticas a su afirmacién o interpreta-
cion en los textos asignados para el curso. Una
vez que haya explorado la cuestion cuidadosa-
mente, también encontrara objeciones hablando
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con personas con diferentes puntos de vista y en
su trasfondo de lecturas. Escudrinie estas criti-
cas por completo, seleccione las mas fuertes o
mas comunes, y trate de responderlas.

B.S. Examine las alternativas

Esta es una regla obvia, pero es pasada por
alto constantemente. Si defiende una propuesta,
no es suficiente mostrar que su propuesta re-
suelve un problema. También debe mostrar que
es mejor que las otras maneras plausibles de

resolver ese problema, bajo las circunstancias
dadas.

Las piscinas de la ciudad de Charlotte estan
masificadas, sobre todo los fines de semana.
Por lo tanto, Charlotte deberia ampliar sus pis-
cinas.

Este argumento es débil por muchas razo-
nes: «<masificadas» es vago, y asi lo es la pro-
puesta. Pero aun remediando esta debilidad, no
se justificara la conclusion. Puede haber otras
maneras, y mas razonables, de terminar con la
masificacion. Quizas el horario de apertura de
las piscinas deberia ser mas amplio de manera
que las personas pudieran distribuirse mejor
durante un periodo mayor de tiempo. O quizas
las horas de apertura con luz diurna se deberian
publicitar de manera mas efectiva. O quizas po-
drian ampliarse las horas de apertura de la pis-
cina (jla gente puede nadar de noche!). O quizas
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los entrenamientos de los equipos de nataciéon y
otras actividades similares podrian suprimirse
de los fines de semana. O quizas Charlotte no
deba hacer nada en absoluto y dejar que los
usuarios reajusten su utilizacion por si mismos.
Si usted todavia quiere proponer que la ciudad
de Charlotte deberia construir mas piscinas,
debe mostrar que su propuesta es mejor que
cualquiera de estas alternativas (mucho menos
costosas).

De un modo similar, si interpreta un texto o
un suceso, tiene que examinar las interpretacio-
nes alternativas. Por mas habil y profunda que
sea su explicacion de por qué sucedidé una cosa,
alguna otra explicacion puede parecer mas pro-
bable. Tiene que mostrar que las otras explica-
ciones son menos probables: recuerde la regla
19. Aun las afirmaciones filoso6ficas tienen alter-
nativas. ¢El argumento de la creacion (regla 12),
muestra que Dios existe, o s6lo que existe un
Creador que no necesariamente tiene que ser
todo lo que implicamos cuando hablamos de
«Dios»? jArgumentar es un trabajo duro!

CAPITULO IX

LA COMPOSICION DE UN ENSAYO
BASADO EN ARGUMENTOS

C. Escribir el ensayo

Usted ha explorado su cuestién y ha desa-
rrollado un esquema. Finalmente, esta listo para
escribir el ensayo mismo. jRecuerde una vez
mas que escribir la version formal es sé6lo el
ultimo paso! Si usted ha tomado este libro y lo
ha abierto directamente en este capitulo, refle-
xXione un poco; no sin razoén es éste el ultimo
capitulo y no el primero. Como dijo el prover-
bial viejo irlandés cuando un turista le pregunt6
como llegar a Dublin: «si quiere llegar a Dublin,
no parta de aqui».

Recuerde también que las reglas de los capi-
tulos I-VI se aplih n tanto a la elaboraciéon de un
ensayo como a la elaboracién de argumentos
cortos. Revise especialmente las reglas del capi-
tulo I. Use un lenguaje concreto, especifico, defi-
nitivo, juegue limpio, etc. Lo que sigue son algu-
nas reglas adicionales especificas para escribir
un ensayo basado en argumentos.
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C.1. Siga su esquema

En el capitulo anterior se le aconsejo coger
una hoja de papel y escribir un borrador de su
ensayo basado en argumentos. Explicar la cues-
tion, realizar una declaracion definitiva, y asi
sucesivamente. Siga su esquema cuando co-
mience a escribir. No pase de un punto a otro, si
éste debe venir mas tarde. Si, al escribir, le pare-
ce que su ensayo tiene una estructura desacerta-
da, deténgase y revise su esquema; después, siga
el nuevo.

C.2. Formule una introduccion breve

Algunos estudiantes usan toda la primera
pagina de su ensayo basado en argumentos de
cuatro paginas, simplemente para hacer una pre-
sentacion del trabajo, a menudo de una manera
muy general e irrelevante.

NO:
Durante siglos, los filésofos han discutido

sobre la existencia de Dios...

Esto es paja. No es nuevo para su profesor de
filosofia, e incluso podria escribirlo alguien que
ignora absolutamente todo lo que se expone.
Vaya al grano.

st:
En este ensayo, argliiré que Dios existe.
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Este trabajo argumentara que la institucio-
nalizaciéon de un programa de vales para la edu-
cacién primaria y secundaria conduce a una
sociedad de mayor intolerancia y aislamiento
entre las personas de diferentes clases sociales.

C.3. Exponga sus argumentos de uno en uno

Como regla general, exponga un argumento
por parrafo. Incluir muchos puntos diversos en
el mismo parrafo sélo confunde al lector y hace
perder aspectos importantes.

Use su principal argumento para plantear
sus parrafos. Suponga que intenta arglir sobre
el sistema de vales sobre la base de que los
ninos, en ese sistema, no establecerian amista-
des duraderas o no se sentirian seguros en su
entorno. Primero, exponga sus intenciones con
claridad (regla B.2). Luego, puede utilizar el
silogismo hipotético que ya hemos analizado:

Si creamos un programa de vales, las escue-
las competirian por los estudiantes.

Si las escuelas compiten entre si por los
estudiantes, entonces usaran publicidad y pro-
mociones para animar a los padres a «buscar la
mejor oferta», siempre de nuevo.

Si los padres son animados, siempre de
nuevo, «a buscar la mejor oferta», entonces
muchos padres mandaran a sus hijos de escue-
la en escuela.
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Si muchos padres mandan a sus hijos de
escuela en escuela, muchos ninos no haran
amistades duraderas o no se sentiran seguros
en su entorno.

Por lo tanto, si creamos un programa de
vales, muchos nifios no haran amistades dura-
deras, ni se sentiran seguros en su entorno.

Primero, formule este argumento en un pa-
rrafo que comience: «Mi principal argumento
sera que...» Puede que usted no quiera incluir
todos los pasos, pero dé al lector una idea clara
de hacia dénde quiere ir. Luego, explique y
defienda este argumento, y dedique un parrafo a
cada premisa. El primer parrafo puede ser bre-
ve, ya que la primera premisa no requiere
mucha defensa, explique simplemente que ésta
es la idea del programa de vales. El segundo
parrafo puede ser el argumento corto para la
segunda premisa sugerido en la regla A.2.

Siga este modelo para todos los argumentos,
no solamente para las deducciones. Recuerde el
siguiente argumento de la regla 8:

El derecho de la mujer al voto fue ganado
s6lo después de una batalla.

El derecho de la mujer a asistir a los cole-
gios y universidades fue ganado sélo después de
una batalla.

El derecho de la mujer a la igualdad de

oportunidades en el trabajo esta siendo ganado
solo a través de la batalla.
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Por lo tanto, todos los derechos de las
mujeres se ganan s6lo después de batallas.

Una vez mas, un buen ensayo primero expli-
ca la importancia de la cuestion, luego formula
la conclusion y finalmente dedica un parrafo (o,
a veces, varios parrafos) a cada una de las pre-
misas. Un parrafo deberia defender la primera
premisa explicando como las mujeres ganaron
el derecho al voto, otros parrafos deberian de-
fender la segunda premisa mostrando con ejem-
plos la batalla que tenian que sostener las muje-
res para conseguir su ingreso en colegios y uni-
versidades, y asi sucesivamente.

Advierta, en ambos de estos argumentos, la
importancia de usar los términos de un modo
consistente (regla 6). Incluso los argumentos
cortos considerados en la regla 6 fueron dificiles
de entender sin el uso de términos consistentes;
y cuando premisas como aquellas se convierten
en las afirmaciones principales de parrafos se-
parados, es precisamente su formulacion para-
lela la que mantiene unido el argumento en su
conjunto.

C.4. Claridad, claridad, claridad

Quizas usted sepa exactamente lo que quie-
re decir, para usted todo esta claro. Muchas
veces, sin embargo, esta lejos de ser claro para
cualquier otra persona. Las cuestiones que a
usted le parece que estan relacionadas, a algan
lector de su ensayo le pueden parecer totalmen-
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te desvinculadas. Es, por tanto, esencial expli-
car las conexiones entre sus ideas, aun si le
parecen absolutamente claras. ;Cémo se rela-
cionan sus premisas entre siy fundamentan su
conclusion?

NO:

Poder elegir entre muchas escuelas es mejor
que tener una sola. Este es un tradicional valor
estadounidense. Entonces, deberiamos estable-
cer un sistema de vales.

¢Cual es la conexion entre tener muchas es-
cuelas y un «tradicional valor estadounidense»? A
primera vista, en efecto, la afirmaciéon del autor
parece ser falsa: tradicionalmente, los Estados
Unidos han favorecido la escuela publica tinica.
Explicado de una manera mas cuidadosa, sin
embargo, hay alli una idea importante.

si:

Poder elegir entre muchas escuelas es mejor
que tener una sola. Los estadounidenses siempre
han valorado poder elegir: queremos poder ele-
gir entre diferentes automoéviles o alimentos,
entre diferentes candidatos politicos, entre dife-
rentes iglesias. El sistema de vales s6lo extiende
este principio a las escuelas. Entonces, deberia-
mos establecer un sistema de vales.

La claridad es tan importante para usted
como lo es para sus lectores. Las cuestiones que
a usted le parecen relacionadas puede que no
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estén realmente conectadas, y al tratar de aclarar
las conexiones descubrira que aquello que le
parecia tan claro no lo es en absoluto. Muchas
veces he visto a estudiantes entregar un ensayo
que pensaban que era agudo y claro, para
encontrar después, cuando se lo devolvian, que
japenas podian entender lo que ellos mismos
habian pensado cuando lo escribieron! Una bue-
na prueba sobre la claridad consiste en dejar a
un lado la primera redaccion del trabajo duran-
te un dia o dos y leerla entonces nuevamente: lo
que parecia claro a ultimas horas del lunes por
la noche puede no tener mucho sentido el jueves
por la manana. Otra buena prueba es entregar
Su ensayo a sus amigos para su lectura. jAnime-
les a ser criticos!

Puede que tenga que explicar, también, su
uso de ciertos términos clave. A los efectos de su
ensayo, puede que necesite otorgar un significa-
do mas preciso que el usual a términos comu-
nes. Eso es totalmente correcto, siempre que
explique su nueva definicion y (por supuesto) la
use consistentemente.

C.5. Apoye las objeciones con argumentos

Naturalmente, usted quiere desarrollar sus
propios argumentos de una manera cuidadosa y
completa, pero también tiene que desarrollar
cuidadosamente y en detalle los posibles argu-
mentos de las otras partes, si bien de un modo
no tan completo como los propios. Suponga,
por ejemplo, que defiende un programa de
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vales. Cuando considere las objeciones (regla
B.4) y las alternativas (regla B.5) analice como
uno podria oponerse a su programa.

NO:

Algunos pueden objetar que el sistema de
vales es injusto para las personas pobres o mi-
nusvalidas. Pero yo pienso que...

cPor qué objetarian algunos que el sistema
de vales es injusto? ¢A qué argumento (razones,
no so6lo conclusiones) esta usted respondiendo?

S1:

Algunos pueden objetar que el sistema de
vales es injusto para las personas pobres o mi-
nusvalidas. Usualmente, los estudiantes minus-
validos necesitan mas recursos escolares que
aquellos nifios que no lo son, por ejemplo, pero
con un sistema de vales los padres recibirian
s6lo el mismo vale que cualquier otro. Los
padres podrian no ser capaces de compensar la
diferencia y el nifio seria atendido pobremente.

La objecion acerca de las familias pobres,
tal como la entiendo aqui, es la siguiente: las
familias pobres serian capaces de enviar a sus
hijos Ginicamente a escuelas de bajo presupues-
to que no cobran ni por encima ni mas alla del
vale, mientras que las familias ricas podrian
permitirse mas y mejores escuelas. Por lo tanto,
se puede objetar que el sistema de vales repre-
senta la «ibertad de eleccion» sélo para los
ricos.

Responderia a estas objeciones como sigue...
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Ahora estan claras cuales son exactamente
las objeciones, y usted puede tratar de respon-
derlas efectivamente. Puede, por ejemplo, pro-
poner vales especiales para los estudiantes mi-
nusvalidos. Tal vez, ni siquiera se le habria ocu-
rrido esta posibilidad si no hubiera analizado en
detalle los argumentos que hay detras de la obje-
cion, y sus lectores, por cierto, no habrian
entendido la importancia de los vales especiales
aunque usted los hubiera mencionado.

C.6. No afirme mas de lo que ha probado
Termine sin prejuicios.

NO:

En conclusién, todas las razones parecen
favorecer el programa de vales y ninguna de las
objeciones se mantiene en pie. Obviamente, los

Estados Unidos deberian adoptar un programa
de vales tan pronto como sea posible.

si:

Argilii en este ensayo que hay al menos una
buena razén para adoptar el programa de vales.
Aunque hay algunas objeciones serias, parece

posible modificar el sistema de vales para hacer-
les frente. Merece la pena intentarlo.

Quizas la segunda version exagera en la di-
reccion opuesta, pero usted ve el problema. Muy
rara vez respondera a todas las objeciones de
una manera adecuada, y aun cuando lo haga,
mafnana pueden aparecer nuevos problemas.
«Merece la pena intentarlo» es la mejor actitud.
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